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f £ Contar conun partner
como Alai Secure nos
permite diferenciarnosy
aportar unvalor anadido a
nuestros clientes. Alai ha
entendido a la perfeccion
nuestras necesidadesy ha
generado unasolucion §y
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Introduccion

PagoCash es una compania de origen
chileno dedicada a facilitar la emision
de documentos tributarios
electronicos -DTE- como boletas
electronicas, facturas, etc. con el
objetivo de otorgar sequridad y
agilidad a sus clientes en la gestion
diaria de su negocio. La compania
ofrece alos comerciantes todas las
facilidades para que puedan realizar la
impresiony envio de boletas
electronicas.

La compania ha desarrollado la
aplicacion PagoCash Pro que permite
generar boletas electronicasy
registrarlas de forma automatica en el
Sl -Servicio de Impuestos Internos-.
La emision de la boleta es una

Reto

Los clientes de PagoCash son
comerciantes de negocios locales. El
80% de sus clientes tiene mas de 50
anosy se encuentra con dificultades
en el uso de las nuevas tecnologias.
Uno de los desafios con los que se
topan a diario es la dificultad de
conectarse a internet/datos para que
el dispositivo POS pueda emitir las
boletas.

Actualmente, los terminales de
PagoCash son dispositivos Android lo
gue conlleva una problematica en
cuanto al consumo de los datos. El

obligacidn tributaria por parte del
comerciante, sancionable sino se
efectua.

PagoCash ofrece terminales de
puntos de venta o POS (Point of Sales)
para que sus clientes se conecten a
través de internet a la aplicacion
PagoCash Proy puedan realizar el
envio e impresion de las boletas
correspondientes a sus ventas
diarias. El comerciante obtiene dos
beneficios, por unlado, cumple con
sus obligaciones tributarias y,
ademas, a través de la aplicacion lleva
unriguroso control para verificar sus
ventas, descargar informes, ver
estadisticas e informacion adicional
de utilidad para el negocio.

gasto de datos motivado por
actualizaciones del dispositivo, la
descarga de otras aplicaciones por
parte del usuario, etc. genera un
aumento considerable en costes.

La compania se encuentra con dos
claros desafios. Por un lado, integrar
los datos/internet en los dispositivos
pararomper la barrera tecnolégica
con sus clientes mayores de 50 anos
y lograr que sean mas agiles en su dia
adia; y, por otro lado, conseguir una
reduccion de costes en el uso de
datos.
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Ventajas

B Permite eliminar la brecha
digital entre sus clientes
mayores integrando
internet/datos en los
dispositivos -de forma
transparente y seqgura-y
agilizando su operativa diaria.

B Garantiza el 100% de las
comunicaciones priorizando el
trafico de PagoCashy
asegurando la estabilidad del
sistema.

B Reduccion considerable en
costes, al limitar el consumo de
datos moviles Unicamente a las
comunicaciones del servicio.

Resultado

En noviembre de 2020, PagoCash
empieza a operar con la solucion M2M
de Alai Secure en cada uno de sus
dispositivos, lo que le permite contar
con un sistema probado,
geo-redundado y sequro, que
garantiza que el 100% de las
comunicaciones se efectuen de
manera estable utilizando la
tecnologia mas innovadoray segura
del mercado.

B Seguridad en las
comunicaciones frente a usos
fraudulentosy ataques de
denegacidén de servicio.

B Control en tiempo real del
parque de SIMs desplegadas y
operativas através dela
Plataforma de Autogestion
permitiendo, ademas: activar
SIMs, controly reportes de
consumos, madificacion de
estados, etc.

Através de esta solucion PagoCash
rompe la barrera tecnoldgica,
adaptandose a las necesidades de
sus clientes y asegura la estabilidad
de las comunicaciones logrando asi
ofrecer el mejor servicio a sus
clientes.
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